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Die GET AG

Daten und Software
fur die Energiewirtschaft

Wir sind einer der flihrenden Infor-
mations- und Softwaredienstleister
der Energiebranche. Mit rund 95 Mit-
arbeitern arbeiten wir in Leipzig seit
dem Jahr 2000 fiir unsere Kunden in
Deutschland und Osterreich. Mit unse-
ren umfangreichen Energiemarktdaten
(u.a. Tarife und Netzentgelte) und
nutzerfreundlichen Softwarelésungen
steuern diese ihre Produktentwick-
lungs- und Vertriebsprozesse effizient
und zielgerichtet.

Unser Cockpit - einfach

in der Handhabung

Mit dem GET AG-Cockpit bieten

wir eine intuitiv zu bedienende
Online-Plattform zur Marktanalyse,
Produktkalkulation und Vertriebssteue-
rung. Uber 500 Kunden und Partner aus
der Energiewirtschaft setzen auf unsere
Daten, Software und Webservices und
viele Anbieter von Abrechnungssys-
temen verfiigen Uber entsprechende
Schnittstellen.
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Fair Play auf allen Ebenen

Ein offenes und wertschatzendes Mit-
einander ist uns wichtig, die Verein-
barkeit von Familie und Beruf eine
Selbstverstandlichkeit. Bereits seit
2013 fiihren wir das Qualitatssiegel
,Familienfreundlicher Arbeitgeber”
der Bertelsmann Stiftung.

Und Fairness ist auch der Leitgedanke
unseres ,Fairgleichsportals” Simplaro:
Mit kostendeckenden und verbrau-
cherfreundlichen Tarifangeboten zielen
wir auf langfristige und vertrauensvolle
Kundenbeziehungen.

Intuitiv, Gbersichtlich und nutzerfreundlich: Das Cockpit der GET AG
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Das Cockpit der GET AG

Beste Aussichten fir Ihren Erfolg

Intuitiv, schnell und flexibel

Mit dem Cockpit der GET AG haben
Sie Markt und Wettbewerb immer im
Blick, eine permanente Kontrolle Gber
Ihre Position im Markt und somit das
perfekte Werkzeug fir die Entwicklung
neuer Produkte und Tarife unter realen
Bedingungen. Sie haben jederzeit die
Maoglichkeit der Simulation, Analyse
und Anpassung lhrer Tarife und berei-
ten strategische Entscheidungen im
Handumdrehen vor.

Konzentration auf das Wesentliche
Seit 2014 konzentrieren wir unsere
Softwareentwicklung auf das Cock-
pit: Ein Tool mit einer flachen, agilen
und webbasierten IT-Architektur im
Hintergrund, das den kompletten
Vertriebskreislauf eines Versorgers
abbildet. Dies ermdglicht uns und
Ihnen kurzfristige und individu-

elle Anpassungen und stellt einen
durchgangigen Prozess (iber die drei
Hauptbereiche Markt, Produkte und
Vertriebssteuerung dar. Innerhalb
dieser Bereiche kdnnen Sie flexibel auf
einzelne Module zugreifen, mit denen
Sie analysieren, kalkulieren, justieren
und steuern.

Den ganzen Markt im Uberblick
Auf Grundlage der bundesweiten und
tagesaktuellen Tarif-, Entgelt- und
Wechseldaten der GET AG erhalten Sie
freie Sicht auf Markt und Wettbewerb.
Mit Hilfe vorkonfigurierter Analysen
werten Sie Tarife, Netzentgelte und
Endkundenbewegungen aus und
kénnen lhre Ergebnisse jederzeit und

Uberall online einsehen. Sie bilden
Szenarien wie Preisvergleiche und
Preisstrukturanalysen, Benchmark-
oder Margen- und Potenzialanalysen
ab und verschaffen sich den optimalen
Uberblick.

Produkte entwickeln, testen

und platzieren

Auf Basis Ihrer Analysen und unserer
Daten entwickeln und simulieren

Sie Produkte und Tarife unter realen
Bedingungen. Sie loten strategisch
relevante Vertriebsgebiete aus, entwi-
ckeln attraktive Produkte, flihren Ran-
kings bereits vorhandener Angebote
durch und behalten neben dem Wett-
bewerb auch immer lhre Marge im
Auge. Dafiir konzipieren und konfigu-
rieren wir fir Sie die jeweils passenden
Szenarien, damit Sie von Beginn an
gezielt arbeiten kdnnen. Uber Kosten-
profile definieren Sie Ihre Tarifstruktur
und legen die eigene Position im Wett-
bewerb fest.

Vertriebssteuerung leicht gemacht
Uber die geeigneten Vertriebskanile
und mit Hilfe der passenden Ver-
triebspartner, Vertriebsaktionen, Boni
und Provisionierungen landen lhre
Produkte genau dort, wo sie hinge-
horen. Ein Freigabeprozess gewahr-
leistet die revisionssichere Ubergabe
Ihrer fertigen Preislisten an Drittsys-
teme wie Abrechnung, Tarifrechner,
Onlineportale oder Vertriebspartner.
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,Seit 2015 unterstlitzt uns das
Cockpit der GET AG in Marktbe-
obachtung sowie der Steuerung
von Vertrieben und Vertriebspart-
nern. Das innovative Vorgehen,
wie aus grolBen Datenmengen
Marktinformationen mit einem
konkreten Anwendungsnutzen
erzeugt werden, liefert uns im
Tagesgeschdift eine liberzeu-
gende Unterstiitzung.”

Birgit Buisson, Leiterin Marktfor-
schung und Peter Grabowsky,
ehem. Leiter Personenvertrieb der
Stadtwerke Diisseldorf AG

,Dank der breiten Basis an Markt-
daten, welche uns die GET AGim
Cockpit bereitstellt, sind wir in
der Lage, Trends zu antizipieren,
jederzeit Marktbewegungen

und Wettbewerberaktivitdten

in unseren Vertriebsgebieten
just-in-time zu analysieren und
schnell die richtigen Entscheidun-
gen zu treffen.”

Michael Teigeler, Geschdiftsfiihrer
der Stadtwerke Heidelberg GmbH

,Die hohen Anforderungen an
die Simulation und Kalkula-
tion unserer Strom-, Gas- und
Wérmeprodukte bildet die GET
AG in enger Abstimmung mit
uns passgenau im Cockpit ab.
Und da uns ein Zusammenspiel
von Marktanalyse und Pricing
sowie kurze Reaktionszeiten im
Vertrieb sehr wichtig sind, wissen
wir das hohe Mal3 an Flexibilitét
durch die Cockpit-Nutzung sehr
zu schdtzen.”

Martin Klécker, Leiter Customer
Insights & Produkte der

E WIE EINFACH GmbH



Simplaro

Das Fairgleichsportal
fir Strom und Gas

Fair fiir Kunden und Versorger
Mit Simplaro bietet die GET AG ein
neues Energie-Vergleichsportal im
Tarifkundenbereich, das fiir mehr Trans-
parenz und Fairness auf dem Markt
sorgt. Statt Dumping-Angeboten,

die nur im ersten Jahr billig sind,
listet Simplaro ausschlieBlich
verbraucherfreundliche Tarife mit
Preisgarantien, kurzen Kiindigungs-
fristen und maximal 12-monatigen
Mindestvertragslaufzeiten. Dabei
orientieren wir uns eng an den Emp-
fehlungen des Verbraucherschutzes.

Qualitat bringt Punkte

Simplaro unterscheidet sich von der
Konkurrenz in der Ergebnisdarstellung
der Tarife. Wir sortieren die verfiig-
baren Tarife nicht einfach nach Preis,
sondern nach unserem Simplex:

Der Anbieter mit der hdchsten Punkt-
zahl steht dabei ganz oben im
Ranking, jener mit der niedrigsten am
Ende. Der Simplex wird aus den drei
Faktoren Jahresgesamtpreis, Qualitat
und Kundenbewertungen gebildet.

Service- und Kundenorientierung
werden belohnt: Eine vollumfangliche
Preisgarantie beispielsweise bringt

3 Qualitatspunkte, eine Kiindigungs-
frist von weniger als 6 Wochen oder
eine kurze Vertragslaufzeit 1 Punkt.
Insgesamt kdnnen Versorger so bis zu
30 Punkte fiir verbraucherorientierte
Tarifkonditionen, Serviceangebote
und Engagements sammeln, um im
Ranking ganz oben mitzuspielen.

Das Portal Simplaro richtet sich somit
nicht an Schnappchenjiger, sondern
an die sicherheits- und qualitatsbe-
wussten und zugleich nachhaltig den-
kenden Kunden.

Was mochten
Sie fairgleichen?
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Beim Ranking der Tarife spielen
neben dem Preis auch Qualitcit
und Kundenbewertung eine
ausschlaggebende Rolle.
simplaro.de
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Klare Spielregeln fiir alle Dumpingpreise sind ST S B P

. . . . o portal simplaro.de
Wir wollen ausschlieBlich faire und unerwiinscht

sichere Tarife vermitteln und haben  Auf Simplaro soll es nur seridse und
klare Spielregeln fir die Teilnahme sichere Angebote geben: Tarife, die

an Simplaro formuliert. Wir priifen nicht mindestens kostendeckend

bei allen Anbietern zunachst die kalkuliert sind, bergen das Risiko der
Bonitat und bei allen angebote- Insolvenz — was Energiekunden teuer
nen Tarifen die AGB auf Kunden- zu stehen kommt. Deshalb priifen
freundlichkeit. AuBerdem lassen wir  wir alle angebotenen Preise auf ihre
pro Anbieter maximal zwei Tarife Marge. Ist diese negativ, erscheint der
je Kundensegment zu, um eine Tarif nicht auf Simplaro .

Dominanz einzelner Versorger zu

vermeiden.
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